ZADANIA DLA ZESPOtU UCZNIOWSKIEGO
MODUt V - BADANIA RYNKU | KONKURENCJI

Waszym gtéwnym zadaniem w tym etapie jest przeprowadzenie badan otoczenia
rynkowego - konsumentow i konkurencji oraz analiza wynikéw tych badan pod katem
oceny Waszych wczesniejszych zatozen dotyczacych Waszej dziatalnosci. Analiza badan
pozwoli Wam dostosowac¢ Wasz produkt, Waszg ustuge, Wasza strategie dziatania do
rzeczywistych potrzeb rynku, a dzieki temu zdoby¢ rynek i odnies¢ sukces.

Pamietajcie, ze w kolejnym module bedziecie uktadac strategie marketingowa, wiec
musicie dowiedzie¢ sie jak najwiecej o Waszych potencjalnych klientach - ich
zainteresowaniach, oczekiwaniach, mozliwosciach finansowych, czy mediach, z ktérych
korzystaja.

ZADANIE 1: PRZYGOTOWANIE DO PRZEPROWADZENIA BADAN E—‘

Zanim przystgpicie do badan, okreslcie jeszcze raz doktadnie rodzaj dziatalnosci, jaka
chcecie prowadzi¢ i opiszcie jg bardziej szczegdétowo niz to zrobiliscie w module
wczesniejszym.

1. Napiszcie bardziej szczegétowo niz w poprzednim module, czym zajmuje sie Wasza
firma/organizacja

2. Opiszcie produkty lub ustugi, ktore planujecie oferowad.

3. Napiszcie, czym bedzie sie wyrdzniat Wasz produkt/ustuga? Na co chcielibyscie
zwroci¢ uwage Waszych klientow?

4. Okreslcie rowniez, jaki jest rejon dziatania Waszej firmy/organizacji. Czy bedziecie
prowadzi¢ sprzedaz lub oferowac ustugi tylko we wtasnej miejscowosci, w catym
regionie, czy tez firma bedzie miata zasieg ogélnopolski?

5. Zidentyfikujcie, co najmniej dwie grupy docelowe klientow dla Waszych
produktow/ustug oraz przedstawcie ich cechy szczegélne. Opis powinien zawierac
informacje na temat wieku Waszych klientéw, ich zainteresowan, potrzeb zwigzanych z
oferowanym przez Was produktem, itp.

6. Zastandéwecie sie nad tym, w jaki sposéb moglibyscie dotrze¢ ze swoja ofertg do
Waszych potencjalnych klientéw. Zastandéwcie sie np. z jakich medidéw najczesciej
korzystaja wymienione przez Was grupy docelowe. Czy jest prasa internet, czy moze
gazety specjalistyczne?

ZADANIE 2 - PRZEPROWADZENIE BADANIA KONSUMENTA E
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Celem Waszego badania jest: ustalanie szczegétowej informacji na temat Waszych
potencjalnych klientéw m. in. ich zainteresowan, oczekiwan, a takze mozliwosci
finansowych oraz poznanie otoczenia rynkowego, w ktérym przyjdzie Wam dziata¢ - w
tym przede wszystkim Waszej konkurencji.
7. Napiszcie, co robi Wasza konkurencja? SprawdZcie, czy w najblizszej okolicy
znajduja sie firmy/organizacje, ktére oferujg produkty/ustugi, ktére sami chcecie
oferowad. Kim sg i jak dziataja? Na czym polega ich przewaga na rynku, a na czym
Wasza? Jaka jest ich oferta produktow lub ustug? Jakie oferuja produkty, w jakich
cenach, jak zapakowane? Gdzie je sprzedaja? Jakie cechy maja ich produkty/ustugi?
8. Przygotujcie i przedstawcie projekt ankiety, ktorg przeprowadzicie wsréd Waszych
potencjalnych klientow.
Tworzac ankiete zastanéwcie sie:
e (Czego chcecie sie dowiedzie¢ o rynku lub o kliencie i jego oczekiwaniach oraz
zainteresowaniach?
e Do kogo bedzie skierowane badanie? Z kim przeprowadzicie Wasza ankiete?
e Jakich informacji bedziecie szukaé, na jakie pytania chcecie uzyskac odpowiedzi?
Najlepiej wypiszcie to w punktach.
e Jak zostanie przeprowadzone badanie? Gdzie i kiedy zamierzacie przeprowadzi¢
Waszg ankiete?
9. PrzeprowadzZcie ankiete z przynajmniej 5 przedstawicielami wybranej wczesniej
grupy docelowej.
W sprawozdaniu napiszcie:
e Kiedy, jakigdzie zostato przeprowadzone badanie ankietowe.
e Napiszcie, czy udato Wam sie zrealizowac cel badania
e Ocencie, czy przeprowadzona ankieta pozwolita Wam uzyska¢ odpowiedzi na
postawione pytania i dostarczyta Wam dodatkowej wiedzy na temat Waszych
potencjalnych klientow?

ZADANIE 3- WYNIKI I ANALIZA BADAN Q

Policzcie wyniki badania ankietowego, a nastepnie dokonajcie analizy wszystkich
wynikéw i informacji, jakie zdobyliscie na temat rynku - Waszego otoczenia rynkowego
oraz Waszych potencjalnych klientow. Nastepnie odpowiedzcie na ponizsze pytania:

10. Po wykonaniu ankiety usystematyzujcie ja, zbierzcie wszystkie wyniki liczbowe,
czyli odpowiedzi na poszczegdlne pytania Mozecie poda¢ wyniki liczbowe lub
procentowe do kazdego pytania lub przedstawi¢ wyniki poszczegélnych pytan Waszej
ankiety przy pomocy wykresow. Napiszcie tez w punktach kilka ogélnych wnioskéw,
ktére wynikaja z tych liczbowych wynikow.

Uwaga: Wyniki ankiety mozecie takze dotaczy¢ w postaci zatagcznika do sprawozdania
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11. Wyciagnijcie wnioski z Waszych badan.
Zastandwcie sie, czy przeprowadzone badania rynku wptynety na zmiane Waszych
poczatkowych zatozehn dotyczacych profilu Waszej firmy, jej oferty czy strategii
dziatania? Jesli tak, tak to, w jaki sposéb i na ktére elementy?
Zastandwecie sie na ponizszymi pytaniami:
e Zastandwecie sie, czy powinniscie cos zmieni¢ w swoim produkcie/ustudze?
e (Czydobrze okresliliscie grupe Waszych potencjalnych klientow?
e C(Czy ich oczekiwania w stosunku do Waszej oferty sg zbiezne z Waszymi
przewidywaniami?
e Jesli bedziecie konkurowaé w innymi podobnymi firmami w Waszym otoczeniu,
to zastandwecie sie, czy jestescie na to odpowiednio przygotowani i w jaki sposéb
zamierzacie budowac swoja pozycje na rynku.

ZADANIE 4 - NASZE REFLEKSJE Q
Chcielibysmy Was, takze w tym module, prosi¢ o napisanie Waszej opinii, refleksji
dotyczacej tego modutu, a takze podzielenie sie z nami relacjg z tego, co dzieje sie u Was
w zespole, w szkole.
e Conajbardziej Wam sie podobato?
e Czy w module nauczyliscie sie czego$, co moze Wam sie przyda¢ w codziennym
zyciu?
e Czy podczas pracy w tym module nabyliscie jakieS nowe umiejetnosci lub
kompetencje?
e Czy pracujagc w tym module dowiedzieliscie sie, czego$ nowego o swoich
mocnych stronach i predyspozycjach?

-
ZADANIE DLA CHETNYCH

1. Zamiescie na grupie programu lub dotaczcie do sprawozdania zdjecie z Waszej
pracy zespotowej w tym module.

Mozecie pokazaé na zdjeciu, np. jak pracujecie z Waszym pomystem na biznes lub
zrobi¢ zdjecie, ktére bedzie obrazowa¢ Wasz pomyst na biznes, pokazywaé, czym
zajmuje sie Wasza firma

Czekamy na Wasze posty!
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